








MyHouseDNA heeft als missie het optimaliseren van 
onderhoud van onroerend goed tegen zo laag mogelijke 
kosten en het ontzorgen van de gebruikers door de 
realisering van één loket waar alles kan worden geregeld.

MISSIE



Trends m.b.t. het onderhoud en gebruik van (on)roerende goederen

1. Het verdienmodel van makelaars (en taxateurs) staat onder druk;

2. Consumenten zien door de bomen het bos niet meer; 

3. Er is een noodzaak om de energie transitie te versnellen en het hergebruik van 
materialen te stimuleren (EU wil de invoering van een digitaal paspoort voor 
materialen);

Één loket voor iedereen
4 Nieuwe apps (voor makelaars, consumenten, leveranciers en 
taxateurs) gebaseerd op een digitaal (on)roerend goed paspoort 
en een vergaande integratie van externe bronnen (BAG, 
Kadaster, Energie label, WOZ-waarde, enz.) verbeteren het 
verdienmodel van makelaars (en later voor consumenten, 
leveranciers en taxateurs) en het ontzorgen van gebruikers.

VISIE



Makelaar op zoek naar data 
zonder MyHouseDNA!

Klant 
probleem



• Doelgroep: De makelaar.

• Klantprobleem: Datapuzzel.

• Herkenbaarheid: 100%.

• Quotes: “Bestaat er een betere oplossing?”.



Marktonderzoek

Partijen hebben allemaal hun eigen rol

Markt 
onderzoek



De makelaar is de sleutel bij de 
verkoop van onroerend goed

Markt 
onderzoek



Markt 
onderzoek

Hoe kan MyHouseDNA het verdienmodel 
van de makelaar verbeteren?



5 op de 10 maakt 

gebruik van gratis 

proefperiode

4 op de 10 is 

bereid hiervoor 

te betalen

Markt 
onderzoek



Makelaar op zoek naar data met MyHouseDNAOplossing



Prototype 
Makelaars 

app
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Makelaars 

app



Prototype 
Makelaars 

app



Contact

MyHouseDNA: 

info@myhousedna.eu

Erik Koppe: 0653253007
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